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*Per partenze in media ed alta stagione sulle linee Grecia, Spagna e Sardegna o in alta stagione per le linee Sicilia.
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GRIMALDI LINES

L’ operatore

TELEFONO BOOKING:
081 496444

E-MAIL
INFO@GRIMALDI.NA-
POLI.IT

Prodotto di punta

Nel Mediterraneo, la
linea giornaliera Brin-
disi-lgoumenitsa-Pa-
trasso.

Qual & ’andamento delle
prenotazioni?

«Tra i collegamenti marit-
timi nel Mediterraneo, in
particolare sta registrando
buone performance la gior-
naliera Brindisi-Igoume-
nitsa-Patrasso, inaugurata
nell’aprile del 2012 — af-
ferma Francesca Marino,
passenger department ma-
nager di Grimaldi Lines -. Il
collegamento per la Grecia
ha riscosso da subito un
buon successo in termini di
passeggeri trasportati, an-
che grazie a una serie di ac-
cordi commerciali stipulati
con i principali operatori
pugliesi e con i piu impor-
tanti tour operator e web
operator specializzati sulla
destinazione. I passeggeri
che sceglieranno di partire
in media e alta stagione po-
tranno usufruire della ta-
riffa speciale “advanced
booking”, che prevede uno
sconto del 15% per tutte le
prenotazioni effettuate en-
tro il 31 maggio. Chi invece
partira in bassa stagione,
potra godere di uno sconto

Tariffe speciali

- SuperFamily & Friends
- Superbonus
- Advanced Booking

del 20% sul biglietto di ri-
torno, se acquistato conte-
stualmente all’andata».

La novita di prodotto

«Le news riguardano il
ricco calendario di eventi
proposto sulla Civitavec-
chia-Barcellona, in forma
di minicrociere a tema
della durata di 4 giorni. I
temi trattati sono i piu sva-
riati: tra i prossimi in pro-
gramma il “Crazy Trip”
(dal 31 maggio al 2 giugno)
con le sue 48 ore di diverti-
mento non stop, la “Cake
Designer cruise” (dal 22 al
25 giugno) per tutti gli ap-
passionati dell’arte pastic-
cera e la “Dance Fit cruise”
(dal 13 al 16 luglio)».

Il plus

Flotta di navi moderne ed
eleganti, in particolare le
due ammiraglie gemelle
(Cruise Roma e Cruise
Barcelona); politica tariffa-
ria con prezzi speciali.

CORSICA SARDINIA ELBA FERRIES

L’ operatore

TELEFONO BOOKING:
019 2156204-05
E-MAIL
COMMERCIALE@CORSI-
CAFERRIES.COM

3.100.000

Passeggeri trasportati
nel 2012

Obiettivo pax
nel 2013

Qual & ’andamento delle
prenotazioni?

«Al momento il trend & un
po’ lento - spiega il respon-
sabile commerciale per il
Nord Italia di Corsica Sar-
dinia Elba Ferries, Er-
manno Sereni -. In partico-
lare la Corsica ¢ ancora un
po’ ferma, mentre la Sarde-
gna si sta muovendo me-
glio. In verita la stagione
non ¢ ancora decollata e ri-
spetto al 2012, ai medesimi
parametri tariffari, le ven-
dite sono leggermente infe-
riori. Il mercato si muove
molto sottodata e la ten-
denza ¢ quella di prenota-
zioni last minute. L’obiet-
tivo per il 2013 resta quindi
quello di mantenere i nu-
meri del 2012, quando ab-
biamo complessivamente

Il plus

La qualita dellofferta; I'at-
tenzione al cliente in base
ai segmenti specifici; il
prezzo equilibrato.

Prodotto di punta

Sul mercato italiano
sicuramente il pro-
dotto Sardegna, an-
che se sono state ef-
fettuate particolari in-
centivazioni per i to
sulla Corsica.

totalizzato 3 milioni 100
mila passeggeri. Ci atten-
diamo poi un incremento
dei risultati sull’Elbax».

La novita di prodotto?
«Sono sostanzialmente due:
la linea Piombino-Portofer-
raio, che per tre volte alla
settimana viene prolungata
anche su Bastia per una du-
rata totale di 2 ore e 14 mi-
nuti. Si tratta di una linea
indicata soprattutto per il
mercato del Centro-sud Ita-
lia, che non deve piu rag-
giungere Livorno potendo
beneficiare della partenza
da quello che ¢ il porto piu
a sud verso la Corsica. La
seconda novita riguarda il
reinserimento della seconda
nave sulla  Sardegna,
un’unita “tradizionale”, pili
piccola e piu essenziale,
che pud trasportare 650
passeggeri e che garantisce
tariffe convenienti. Conti-
nuano poi le crociere ad hoc
per primavera e autunno,
con proposte per Capo-
danno, week end e prodotti
per le scuole».

www.tirrenia.it

Le perle

del Mediterraneo

non sono mai state

COSi vicine.

Sardegna e Sicilia
tutti i giorni con auto
a partire da 85 Euro

Tirrenia

Compagnia ltaliana di Navigazione

Nuove navi, nuove attenzioni, nuova ospitalita
per raggiungere tutti i giorni, tutto l'anno
le vostre mete preferite.

Le nostre offerte speciali su tirrenia.it

EAFremia

Compagnia Italiana di Navigazione
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Speciale Traghetti

L’ operatore

TELEFONO BOOKING:
199.124616 (ADV)
010-5731800
E-MAIL:

TRAGHETTI@
TRAGHETTIWEB.IT

Prodotto di punta

La Sardegna occupa
sempre il primo po-
sto, seguita dalle altre
isole principali e da
un costante traffico
etnico. Un altro pro-
dottomolto gradito ¢
la minicrociera.

Qual & ’andamento delle
prenotazioni?

«Il trend & in linea con
quello dell’anno scorso e
questo ¢ un segnale positivo
visto lo scenario econo-
mico, ancora scosso dalla
crisi finanziaria — dice Ales-
sandra Poggi, ferry dept.
manager di Traghettiweb -.
In questi primi mesi ab-
biamo avuto un aumento di
richieste sulla Sardegna che
siamo riusciti a soddisfare
con offerte appetibili e con-
venienti. La tendenza da
parte del cliente ¢ di preno-
tare piu sotto data ma le of-
ferte pubblicate in questi
mesi hanno incoraggiato al-
I’acquisto. Noi offriamo
una scelta molto ampia di
compagnie che coprono
tutte le tratte del Mediterra-
neo e quelle principali del
Mare del Nord. Questo ci
permette di fornire sempre i
prezzi e le offerte migliori.
Anche la nostra coopera-
zione ormai consolidata da
tempo con partner d’ecce-
zione come Aci- SyC!,
Coop, Q8, Asso Cral e altri
enti ci ha permesso di fide-
lizzare il cliente e di mante-

I
TRAGHETTIWEB
3.900
Agenzie
Codificate
75.000
Partenze

prenotabili sul sito

nere quindi un trend di ven-
dite soddisfacente».

La novita di prodotto?
«L’ampiamento dell’offerta
sulle tratte nell’Adriatico
con future partenze anche
da Trieste verso 1’Albania.
Il migliore rapporto qualita-
prezzo sulla tratta Ancona-
Spalato con Snav e offerte
sempre pill competitive sia
sull’Adriatico che sul Tir-
reno. Per quest’ultime si
evidenziano in particolare
sconti per famiglie e coppie
cosi come buoni viaggio
che danno diritto a sconti
considerevoli sulle prenota-
zioni successive».

Il plus

La conoscenza del settore a
360°. Siamo stati agenti ge-
nerali di comgagnic di navi-
gazione e abbiamo speri-
mentato tutti gli aslgetti di
una prenotazione. Dal no-
stro sistema i biglietti sono
emessi in tempo reale, con
posto %arantito e prezzo fi-
nale in Tinea con quello pub-

blicato dalle compagnie.

L’ operatore

TELEFONO BOOKING:
071-2072346

E-MAIL:
INFO@ANEKITALIA.COM

19-20%
Stima crescita 2013
rispetto al 2012

Tre

Le navi in servizio
da Venezia

ANEK LINES

Qual & ’andamento delle
prenotazioni?
«Sicuramente il trend ¢ mi-
gliore rispetto al 2012 — di-
chiara Ilaria Volpini, diret-
tore tecnico Anek Italia -,
anche se va detto che
stiamo facendo il confronto
con un anno che non era an-
dato granché bene. Tuttora
il mercato resta volatile ed ¢
sempre piu difficile fare
previsioni. In ogni caso di-
rei che per la prossima sta-
gione estiva possiamo
aspettarci un incremento
compreso tra il 15 e il
20%».

La novita di prodotto?
«La novita di quest’anno ¢
I’aumento delle partenze

Il plus

Servizio, puntualita e la ri-
nomata e apprezzata ospi-
talita greca delle nostre
navi.

Prodotto di punta

Offerta su misura per
le famiglie, che re-
stano il nostro target
di riferimento.

programmate da Venezia
che, da giugno a settembre,
passeranno da quattro a sei
alla settimana (precisa-
mente il lunedi, martedi,
mercoledi, venerdi, sabato e
domenica) con tre navi che
si alterneranno sulle rotte
per Igoumenitsa e Patrasso.
Da Ancona, dove viene
confermata la joint venture
con Superfast Ferries sulla
gestione delle rotte, dal 22
giugno al 14 settembre rad-
doppia il servizio: oltre alla
partenza giornaliera delle
1330 - garantita tutto
I’anno - il martedi, giovedi
e sabato si aggiunge una se-
conda partenza alle 16.00.
Il nostro booking, che in
estate conta 25 operatori, ¢
a disposizione degli agenti
di viaggio e si aggiunge alla
pagina web dedicata agli
adv, che consente loro di ef-
fettuare le prenotazioni di-
rettamente online».

Prenota le tue vacanze online

www.siremar.it
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L’ operatore

TELEFONO BOOKING:
0836-801578

E-MAIL
INFO@QELLADEVIAGGI.IT

Prodotto di punta

Il nostro prodotto di
Funta rimane sempre
‘Albania.

ELLADE VIAGGI

Qual & ’andamento delle
prenotazioni?
«L’andamento delle preno-
tazioni al momento sta su-
perando le nostre aspetta-
tive — dichiara Nicola Ru-
baudo, responsabile Ellade
Viaggi -. C’¢ molto inte-
resse per il prodotto tra-
ghetti, soprattutto per le de-
stinazioni vicine come la
Grecia, dove abbiamo no-
tato un incremento delle ri-
chieste rispetto agli stessi
mesi dello scorso anno.
Questo grazie non solo alle
interessanti  scontistiche
volte a premiare chi prenota
in anticipo, adottate ormai
da quasi tutte le compagnie,
ma anche al ribasso delle
tariffe di hotel ed apparta-
menti. Cresce anche 1’inte-
resse per 1’Albania, che si
consolida sempre pill come
meta nuova nel panorama
dei porti raggiungibili dal-
I’Italia via mare. Ogni anno
registriamo un maggior nu-
mero di prenotazioni da
parte di clientela leisure,
che ci fa ben sperare per il
futuro».

A breve sara rinnovato
e piti user friendly

Grecia

Prenotazioni
in ripresa

La novita di prodotto?

«Il nostro booking online
multicompagnia, a breve si
presentera sotto una veste
grafica interamente rinno-
vata, che lo rendera molto
semplice e “user friendly”.
Si tratta infatti di uno dei
pochi sistemi presenti sul
mercato che consente di
prenotare, con una unica in-
terfaccia, la maggior parte
delle compagnie che viag-
giano verso le destinazioni
che trattiamo. Consente fra
I’altro all’agenzia un con-
trollo facile e veloce di tutte
le sue pratiche attraverso la
sezione di back office».

Il plus

Il booking aperto con ora-
rio continuato dalle 9 alle
21, da maggio anche la do-
menica, € %fatto di rappre-
sentare per le adv un unico
interlocutore per nume-
rose compagnie marittime.

P. LORUSSO & C.

L’operatore

TELEFONO BOOKING:
080-5212840
E-MAIL:

OSUROL@
INTERBUSINESS.IT

+10%

Obiettivo crescita
prenotazioni sul 2012

Sconti

Per le prenotazioni
anticipate

Qual & ’andamento delle
prenotazioni?

«’andamento delle preno-
tazioni per la Croazia di Ja-
drolinija registra finora una
crescita significativa ri-
spetto all’anno scorso. Lo
stesso possiamo confer-
mare per i traghetti delle li-
nee Italia-Grecia e Italia-
Albania di Ventouris Fer-
ries — spiega Vittorio Di Be-
nedetto, presidente di P. Lo-
russo & Co, rappresentate
delle due compagnie di tra-
ghetti in Italia -, per le quali
c’¢ una domanda continua
durante tutto I’anno con
picchi di affluenza special-
mente nel periodo estivo e
durante la pausa natalizia».

Il plus

La nostra organizzazione
che con impegno e profes-
sionalita & presente sul
mercato da decenni con fe-
edback sempre positivi, sia
dagli operatori sia dalla
clientela.

Prodotto di punta

Oltre a Dubrovnik ¢
Durazzo dove il forte
trend positivo & favo-
rito dai pellegrini di-
retti a Medjugorje, il
prodotto Grecia sulle
rotte per Zante e Ce-
falonia, in aggiunta a
Corfu e Igoumenitsa.

La novita di prodotto?
«Per la Croazia segnaliamo
uno sconto sul ritorno del
30% per i biglietti a/r acqui-
stati entro il 31 maggio
2013. Su Grecia e Albania,
invece, con Ventouris Fer-
ries ¢’¢ quest’anno la possi-
bilita per i clienti di usu-
fruire di un’offerta vantag-
giosa in caso di early boo-
king (prenotazioni entro il
30 aprile) con sconti del
30% (anche per le partenze
in alta stagione) cumulabili
con altri sconti (famiglia,
sconto 20% sulla tariffa ri-
torno). In particolare, 1’of-
ferta traghetti Grecia per
quest’anno ¢ arricchita
dalle destinazioni Zante e
Cefalonia da Bari, in ag-
giunta alle rotte per Corfu e
Igoumenitsa. Inoltre, sulle
partenze pomeridiane
da/per Durazzo quest’anno
¢ possibile optare per co-
mode sistemazioni in ca-
bina con una differenza di
soli 5 euro rispetto alla pol-
trona».
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*Grazie alle

EarlyFam
Sistemazione
2 Adulti + 2 Bampini

in cabina per:

(fino a 12 anni)

+ Autﬁ al SegUito
+ Prima Colazione

ar 250¢

(Tasse e diritti inclusi)

ily O

MESSINA

SALERNO
MESSINA

SALERNO

CARONTE&TOURIST

*La promozione é valida per le partenze fino al 23 Giugno 2013: e soggetta a

limitazione di posti ad essa destinati, non e rimborsabile né modificabile (neanche

(i)

Le Autostrade d’Ar

parzialmente), e prenotabile esclusivamente attraverso il numero verde:
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Gli specialisti della Grecia:

» TRAGHETTI « SOGGIORNI MARE = MINICROCIERE = VIAGGI DI GRUPFPO

Informazicni e prenotazioni:
ANEK LINES ITALIA S.r.l. - Via XXIX Settembre 2/o, 60122 Ancona Tel.: 071.2072346
Stazione Marittima di Venezia Magazzino 123, 30123 Venezia Tel.: 041 5286522

e-mail: info@anekitalia.com www.anekitalia.com
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L’ operatore

TELEFONO BOOKING:
892123

E-MAIL
INFO@TIRRENIA.IT

Prodotto di punta

Tra gli altri, da sotto-
lineare le linee Ca-

gliari - Civitavecchia
e Napoli - Cagliari -
Palermo, sulle quali

sono state inserite tre
nuove navi.

TIRRENIA

Qual & ’andamento delle
prenotazioni?
«Lattuazione del piano in-
dustriale approvato dai soci
e finanziato dalle banche
procede senza esitazioni,
nonostante il difficile mo-
mento del settore - afferma
Ettore Morace, ad di Tirre-
nia -. Il confronto tra i soci
non ha minimamente in-
fluito sulla realizzazione
del piano industriale e i ri-
sultati industriali, commer-
ciali e finanziari sono posi-
tivi. Tirrenia Cin prosegue
il suo cammino per il rinno-
vamento e la riorganizza-
zione della compagnia con
la piena consapevolezza e il
pieno sostegno degli istituti
finanziatori di Cin».

Le novita di prodotto?

«In questi primi otto mesi
di nuova gestione abbiamo
posto la massima attenzione
ai possibili risparmi e al mi-
glioramento dei servizi, tra
cui: eliminazione di cinque
unita obsolete; inserimento
di tre nuove navi su linee
importanti (Cagliari - Civi-

Findomestic
Partnership per
rateizzazione
biglietti per Sicilia
e Sardegna

Collaborazione con
operatori sardi

3 mila
Corse sulla Sardegna
in 7 mesi di attivita

tavecchia e Napoli - Ca-
gliari - Palermo); lavori di
restyling degli interni di
cinque navi con un investi-
mento di 3 milioni di euro;
corsi di formazione per il
personale navigante. Ab-
biamo, infine, intrapreso il
confronto con le organizza-
zioni sindacali al fine di
pervenire a un riallinea-
mento dei contratti di la-
voro in tempi brevi».

CARONTE & TOURIST

L’ operatore

TELEFONO BOOKING:
090 364601

E-MAIL
INFOAGENZIE@CARON-
TETOURIST.IT

30%

Sconto max
applicato per le offerte

Ponti primavera

Prenotazioni
soddisfacenti

Qual & ’andamento delle
prenotazioni?

«In sostanziale equilibrio
rispetto al 2012 - dice Clau-
dio di Mare, sales & marke-
ting manager di Caronte &
Tourist -. Innegabili pero
sono le preoccupazioni,
considerato il lungo periodo
di austerity che ci accompa-
gna. Al momento il booking
sta lavorando  discreta-
mente per i ponti di prima-
vera, periodo dal quale si
trarranno le prime previ-
sioni sugli andamenti
estivi».

La novita di prodotto?

«Dopo aver presentato al
mercato la novita della li-
nea Civitavecchia-Palermo

Il plus

Alta qualita dei servizi; navi
nuove e veloci; tarn‘fe
molto contenute e compe-
titive anche d’estate; colle-
gamenti notturni e diurni
tutto I’anno.

Prodotto di punta

La Salerno-Messina.
Cresce poi in maniera
esponenziale Civita-
vecchia-Palermo,
operata in collabora-
zione con Gnv a ta-
riffe. molto competi-
tive.

(Termini Imerese), operata
in collaborazione con Gnv,
che si ¢ aggiunta alla conso-
lidata linea Salerno-Mes-
sina, puntiamo al rafforza-
mento dell’alleanza con le
adv, per noi pilastro fonda-
mentale dell’intermedia-
zione. Confermiamo quindi
il programma commissio-
nale e lanciamo ulteriori in-
centivazioni con nuove
over, calibrate su fatturati
anche minimi. Al consumer
offriamo I’Early Price, si-
stema tariffario dinamico
che propone sempre la ta-
riffa pit bassa disponibile,
acquistabile anche in adv.
Inoltre, per agevolare il la-
voro delle agenzie, ren-
diamo sempre accessibili al
trade tutte le nuove inizia-
tive di pricing una setti-
mana prima del consumer.
Alcuni esempi sono il pac-
chetto famiglia (2 adulti e 2
bambini, auto, colazione,
tasse e diritti a 250 euro a/r)
e tutte le offerte per 1’estate
2013, caratterizzate da
sconti che arriveranno an-
che fino al 30%».

P. Lusso C. Bari -

'b‘-:_.r-

P. LORUSSO & C.

Numero Verde

800767014

Dal Numero Fisso

TeI 080 521 7699 TeI 080.521 7643 - Fax 080 5218229 - mfo@agenmalorusso it
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Speciale Traghetti

L’ operatore

TELEFONO BOOKING:

091-7493315
081-4972999
E-MAIL:

INFO@SIREMAR.IT

RESERVATION@SIREMAR.IT

Prodotto di

punta

Tutti i collegamenti
verso le isole siciliane

registrano
soddisfacenti.

risultati

SIREMAR

Qual & ’andamento delle
prenotazioni?

«Siremar — spiega il presi-
dente di Siremar Compa-
gnia delle Isole, Salvatore
Lauro - effettua quotidia-
namente il servizio con 14
isole siciliane oltre a colle-
gamenti con Napoli. Attual-
mente la tendenza ¢ posi-
tiva, ma per previsioni pill
precise bisognera attendere
il pieno avvio della stagione
estiva. La societa ¢ nata nel
2011 ed ¢& costituita da una
compagine sociale eteroge-
nea, composta da un socio
industriale (Lauro.it Spa) e
da un gruppo di imprendi-
tori siciliani. Nell ottobre
2011 Compagnia delle Isole
ha vinto 1l bando di ces-
sione del ramo d’azienda
Siremar e dal 1° agosto
2012 & diventata proprieta-
ria del marchio e delle 18
unita navali».

La novita di prodotto?

«Riconfermiamo tutte le li-
nee: isole Eolie con prolun-
gamento su Napoli; Ustica;
1sole Egadi; Pantelleria;
isole Pelagie (Lampedusa e
Linosa). Abbiamo in pro-

Tecnologia

Al centro
dello sviluppo

Prepagata

Nuova carta per
clienti fidelizzati

gramma di intensificare i
collegamenti gia attivi e di
prevederne altri  verso
nuove mete, andandoci ad
affermare come leader nei
trasporti marittimi del basso
Mediterraneo.  Abbiamo
lanciato un nuovo sito web
con informazioni aggior-
nate costantemente. Inoltre,
offriamo la possibilita di
acquistare il biglietto online
(anche in lingua inglese) e
anche tramite apposita app
per iPhone e Android. Sono
noltre in fase di attivazione
speciali carte prepagate con
agevolazioni tariffarie. In-
fine, abbiamo in cantiere
investimenti che riguarde-
ranno la nave notturna Af
Michela e 1’aliscafo Fabri-
cia».

Il plus

«Con lo slogan “Siremar, la
Tua Compagnia delle Isole”
si indica iFradicamcnto che
la societa ha sul territorio,
che ci ha permesso di dive-
nire il fulcro per lo sviluppo
commerciale e turistico del
territorio siciliano».

1 chiamata, molti vantaggi:

Mediterraneo e
Mare del Nord

- olire 30 compagnie di fraghetti

PER SAPERNE DI PIU’...

tagione estiva ormai alle porte,

Moby si dichiara «fiduciosa, an-

che se I’andamento delle prenota-
zioni riflette il periodo economico dif-
ficoltoso che il nostro Paese sta attra-
versando» spiega Eliana Marino, diret-
tore commerciale Moby. «L’8 aprile
abbiamo lanciato I’iniziativa “buono
viaggio”: tutti coloro che acquiste-
ranno, fino all’8 maggio, un biglietto
per raggiungere Sardegna, Corsica o
Isola d’Elba, riceveranno un buono di
viaggio pari al 20% dell’importo pa-
gato e cumulabile anche con altre of-
ferte speciali. Sara possibile utilizzarlo
acquistando un nuovo biglietto Moby
per qualsiasi destinazione e per tutte le
partenze, anche in altissima stagione.
Se I’acquisto del successivo biglietto
viene effettuato anch’esso entro 1’8
maggio, dara a sua volta diritto a uno
sconto del 20% sull’acquisto di un ul-
teriore biglietto e cosi via. I passeggeri
Moby avranno tempo fino al 20 dicem-
bre per usufruire dei buoni sconto».

el primo trimestre le prenota-
Nzioni per il gruppo Amatori si

sono mantenute stabili rispetto
allo scorso anno. «Dopo Pasqua - ag-
giunge il responsabile marketing e
qualita, Corrado Ceccarelli - il lavoro ¢
ripartito con maggiore energia anche
grazie all’arrivo della bella stagione. Il
2013 sara comunque un anno difficile
per la crisi dei consumi che ha inevita-
bilmente ridotto la spesa degli italiani
destinata ai viaggi». Confermati gli
operativi Jadrolinija per I’estate: fino a
17 frequenze la settimana in alta sta-
gione da Ancona e da Bari, con tre navi
dall’Italia e una cinquantina sulle linee
domestiche. In alta stagione la An-
cona-Spalato parte di lunedi, merco-
ledi, venerdi e sabato e due volte la set-
timana tocca Hvar. Verso le isole
croate Jadrolinija parte da Bari, con la
linea su Dubrovnik che prosegue per
Mljet, Korcula, Hvar, fino a Rjieka.

endenza al last minute confer-

mata anche quest’anno secondo

Gnv, come spiega il direttore
generale Ariodante Valeri: «Osser-
viamo la tendenza a prenotare a ri-
dosso delle vacanze. Alla luce del con-
tinuo calo di prenotazioni per la Sarde-
gna, abbiamo ripensato alla nostra pre-
senza nell’Isola, confermando il colle-
gamento estivo da Genova per Porto
Torres. Continuano i consensi per le li-
nee verso la Sicilia e quelle verso il
Maghreb, dall’Italia, dalla Francia e
dalla Spagna. Negli ultimi anni ab-
biamo proposto promozioni mirate, per
attirare i clienti il prima possibile e pia-
nificare le nostre attivita: in questo
senso ¢ stata fondamentale la sinergia
con le agenzie di viaggio, che riman-
gono per noi il primario canale di ven-
dita. I1 2013 ¢ il nostro anniversario: la
nostra prima nave, la Majestic, fu va-
rata nel 1993: festeggiamo quindi 20
anni di trasporto passeggeri e merci nel
Mediterraneo. Compiamo inoltre 10
anni di attivita in Nord Africa: ab-
biamo iniziato a operare la Genova-
Tunisi nel 2003 e oggi colleghiamo
I’Italia a Marocco e Tunisia.

A

onsapevoli del difficile mo-

mento di crisi «in vista dell’im-

minente stagione estiva prose-
guiremo comunque con energia e entu-
siasmo nella strategia che ha contrad-
distinto il nostro operato anche per
tutto il 2012 - dichiara Achille Ono-
rato, ad Toremar -: mettere sempre al
primo posto i nostri passeggeri e le
loro esigenze. In quest’ottica ¢ nata
I’offerta “Il Ponte per I’Elba” che ci
vede impegnati, al fianco di Moby, con
un’offerta commerciale chiara: una
sola tariffa per entrambe le compagnie,
mantenimento della qualita del servi-
zio ai massimi livelli e la possibilita di
scegliere ogni giorno fino a 100 colle-
gamenti, che significa una partenza
ogni 20 minuti in alta stagione, senza
preoccuparsi di confrontare i prezzi».

CENTRO PRENOTAZIONI
TRAGHETTI

- piu di 75.000 partenze
- migliore tariffa disponibile

Albania e Grecia e Montenegro

BOOKING ON LINE
www.elladeviaggi.it

Call center: 0836 801578
Fax 802746
e-mail: info@elladeviaggi.it

BOOKING RISERVATO ALLE ADV

199 124 616

- prenotazione gruppi

- commissioni fino all'8%

Traghettiweb
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